Tien meest gestelde vragen over (ver)kopen woning

Word ik automatisch koper als ik voor een koopwoning de vraagprijs bied? En wanneer komt de koop tot stand? Slechts twee van de vele lastige vragen over het kopen of verkopen van een woning. Makelaarsbranchevereniging NVM geeft u het antwoord in de vorm van de folder Uw tien vragen, verkrijgbaar in het Nederlands, Engels en Duits.

Bijvoorbeeld: “Wanneer ben ik in onderhandeling?” is in de praktijk zo’n lastige kwestie. Terwijl de situatie op papier heel helder is: u bent in onderhandeling als de verkoper een tegenbod doet of als de verkopende makelaar uitdrukkelijk aangeeft met u in onderhandeling te zijn. Tijdens onderhandelingen kunnen de koper en verkoper het mondeling eens worden over belangrijke zaken, zoals prijs, opleveringsdatum en ontbindende voorwaarden. De verkopende makelaar legt de afspraken dan schriftelijk vast in de koopakte. Na ondertekening van de koopakte door koper en verkoper ontvangt de koper een afschrift van deze akte. Vanaf dat moment treedt voor de particuliere koper de wettelijke bedenktijd van minimaal drie dagen in werking. Binnen deze bedenktijd kan de koper alsnog afzien van de koop.
Deze en tal van andere kwesties staan helder uitgelegd in de folder Uw tien vragen. Heeft u na het lezen van de folder nog vragen of wilt u een toelichting? Vraag het uw NVM-makelaar. Hij neemt graag de tijd voor u. Makelaars die lid zijn van de NVM zijn up to date geschoold en streng gecontroleerde specialisten in hun vak. Een makelaar die het NVM-logo wil verdienen, is verplicht om met voortdurende bijscholing zijn kennis en kunde op topniveau te houden. NVM-makelaars staan niet voor niets bekend als deskundige, betrouwbare en onafhankelijke adviseurs met een gedegen vakkennis en een groot inzicht in de (regionale) markt.

